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Gestion et Organisation dans une Pharmacie

FALMD - Gestion

Durée: 50

Co(t: 20 000

Avance: 8 000

Tranches: 2 tranches de 6 000 DA
Cible:

e Les étudiants souhaitant s’orienter vers les métiers de |la
phar maci e ou de | a paraphar naci e

e Les agents de conptoir, vendeurs ou assistants travaillant ou
souhaitant travailler en officine

e Les demandeurs d’ enploi désirant acquérir une qualification de
base dans | e donmi ne pharmaceuti que

e Les professionnels de |la vente souhaitant se spécialiser dans |a
vente de produits pharnmaceuti ques et parapharnaceuti ques

e Toute personne intéressée par |a conpréhension du nmédi canent, de
son usage et de sa dispensation

Pré-requis:

Ni veau m ninmum : fin d études secondaires (souhaité mais non
obl i gatoire)

Maitrise de base de la lecture et de |’ écriture en francais

Noti ons él énentaires en biologie ou sciences (un atout, nmais non
exi ge)

Objectif:




Pernmettre aux apprenants d’acquérir |es connai ssances fondanental es
en pharmacol ogi e, en médi canent et en techni ques de vente en
pharmaci e, afin d exercer efficacenment et en toute sécurité au sein
d’ une officine ou d une parapharnaci e.

Programme:

I ntroduction :

-Définition de | a pharnacol ogi e
-Branches de | a pharnacol ogi e
-Définition de |a pharnacie

- Noti on parapharmaci e

- Rel ati on pharmacol ogi e- pharnaci e :
-L’ i ndustri e pharnmaceuti que

-Généralités sur |es nédicanents
Définition d un nédi canent
Conposi tion d un nédi canent
- Les différentes présentations des médi canents (fornes
phar maceut i ques)
- Différentes voies d adm nistration d un nmédi canent
- Oigine des nedi canents
- Le conditionnenent
- Dénom nation d’ un nédi canent

- Dével oppenent d un nedi canent
- Notion de nedi canent généri que

Phar macol ogi e :
- Phar nacoci néti que

-La pharmacodynani e
-Les cl asses thérapeuti ques

Techni ques de vente

-Définition d une entreprise-Définition de la vente.
-Qualités fondanental es d’ un vendeur en pharnaci e
-Les m ssions d’ un vendeur en pharnacie.

-La Gestion de stock en médi canents

-La di spensati on des n&di canents

-L’ aut omedi cat i on

-Systene Chifa

-Lecture et déchiffrage des ordonnances




