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* TRANSPORT MARITIME INTERNATIONAL DE
MARCHANDISES *

Formations Inter-Entreprises

Durée: 03 jours
Codt: 42 000.00
Avance: 42 000.00

Cible:

- Représentant en douane

- Responsabl e ou col | aborateur d' un service export-inport, transport, t
(l'itiges, assurance, banque)

- Transporteur, commissionnaire de transport

- Agent maritine, portuaire

Pré-requis:

Pour suivre cette formation dans les neilleures conditions et atteindre

nous reconmandons aux entreprises de vérifier |e niveau des candi dats &
de s'assurer de leur aptitude a suivre |e programre.

Objectif:

- ldentifier les sources , |les acteurs intervenant dans |’ operation de
- Conmprendre | es techniques fondanental es en mati ére d organi sation , t
transport eur

- Saisir les fondanentaux du contrat de transport maritine ainsi que se
- Cartographie des risques et |eur couverture

Programme:

Les sources et les institutions du transport maritime

de marchandises

1.1 | a spécificité du transport maritinme de marchandi ses
| es sources internationales

| es sources national es

| es usages
| es institutions
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-Les techniques fondamentales du transport maritime
de marchandises
2.1 organi sation du transport maritine de marchandi ses

2.2 |l e contrat de transport maritine de nmarchandi ses et
| es obligations des parties

2.3 |l es affretenents

2.4 |l es risques maritines et |eur couverture

2.5 |l es types de fret et |es nodes de taxation

2.6 | es princi paux docunents

2.7 | es nodes de reglenent de litiges

-Les incoterms

1. Conprendre le lien commerce international et incoterns
2. situer les incoterns dans |l e contrat de vente ou d'achat de
mar chandi ses

3. étre a jour par rapport aux incoterns 2020

4. pouvoir choisir incotermsur |e plan stratégi que

1-1e comrerce international et |les incoterns

2-les incoterns et le contrat de vente international de
mar chandi se

3- présentations des incoterns

4- les incoternms 2020 et | eur inpact

5- |'opérateur algérien et |'inportance des incoterns :
cas pratiques




